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Partnerzy – zadania

PUNKT KONTAKTOWY

Bydgoszcz oraz powiaty: bydgoski, inowrocławski, 
mogileński, nakielski, żniński, sępoleński, świecki, 
chełmiński oraz tucholski

PUNKT KONTAKTOWY

Toruń oraz powiaty: toruński, brodnicki, golubsko-
dobrzyński, grudziądzki, Miasto Grudziądz, 
rypiński, wąbrzeski, aleksandrowski, lipnowski, 
radziejowski, włocławski oraz Miasto Włocławek

Biuro projektu

Nabór, ocena, rozliczanie projektów



Wsparcie dla MŚP

Zadanie
Liczba 
usług/ 

grantów

Wartość usługi/ 
projektu w PLN

Razem
% 

dofinansow
ania

Dofinansowanie 
w PLN

Wkład własny

Strategie
internacjonalizacji 
usługa doradcza

80    
24 600,00/        
26 000,00

2 240 000,00    100    2 240 000,00    -

Przygotowanie do 
procesu

sprzedaży na
rynkach docelowych, 

w tym wdrożenia 
zmian organizacyjno-

procesowych
usługa doradcza

40 
45 000,00 
(średnia)

1 800 000,00    100    1 800 000,00    -

Granty 188
380 000,00 

(średnia)
71 820 000,00

71,25
(średnia)

53 354 500,00 18 465 500,00

Razem 75 860 000,00 57 394 500,00 18 465 500,00



• przedsiębiorstwo, którego udział przychodów 
z eksportu, w stosunku do osiągniętych w tym samym 
okresie przychodów z prowadzenia działalności 
gospodarczej, w okresie ostatnich trzech zamkniętych 
lat obrachunkowych poprzedzających rok, 
w którym został złożony wniosek o udzielenie 
wsparcia, w żadnym z tych trzech lat nie przekroczył 
10%.

• jeżeli wnioskodawca działa krócej niż wskazany wyżej 
okres, udział przychodów z eksportu, w stosunku do 
osiągniętych w tym samym okresie przychodów z 
prowadzenia działalności gospodarczej, należy 
analizować za okres prowadzenia działalności.

Startujący 
eksporter



Formy wsparcia

Startujący eksporter

Punkt Kontaktowy

usługi informacyjne 
i konsultacje

Strategia internacjonalizacji

usługa doradcza

Przygotowanie do procesu 
sprzedaży na rynkach docelowych

usługa doradcza

Targi, wizyty studyjne i usługi 
doradcze

GRANT 

Eksporter

Punkt Kontaktowy

usługi informacyjne 
i konsultacje

Strategia internacjonalizacji

we własnym zakresie

Przygotowanie do procesu 
sprzedaży na rynkach 

docelowych, w tym wdrożenia 
zmian organizacyjno-

procesowych
usługa doradcza

Targi, wizyty studyjne i usługi 
doradcze
GRANT



Jedno przedsiębiorstwo - wsparcie niższe niż 200 000,00 euro

Strategia 
internacjonalizacji

Usługi doradcze

Przygotowanie do 
procesu sprzedaży na 
rynkach docelowych, 
w tym wdrożenia zmian 
organizacyjno-
procesowych

Granty

Targi, wizyty studyjne 
i usługi doradcze

Wartość wsparcia



Poziom dofinansowania
I. Dla schematu pomocy de minimis:

1. STRATEGIE – usługi doradcze dla startujących 
eksporterów;

2. Przygotowanie do procesu sprzedaży na rynkach 
docelowych, w tym wdrożenia zmian organizacyjno-
procesowych

100%

3. GRANTY dla:

startujących eksporterów eksporterów

mikro – 85%

mały – 80%

średni – 75%

mikro – 75%

mały – 70%

średni – 65%

II.  Dla schematu pomocy publicznej – 50% dofinansowania bez względu 
na wielkość przedsiębiorstwa z sektora MŚP



Nabór wniosków w 2019 – strategie

Numer rundy Termin składania wniosków

I runda 19 sierpnia - 15 września

II runda 16 września - 13 październik

III runda 14 października - 10 listopada

IV runda 11 listopada - 8 grudnia



Nabór wniosków w 2019 – strategie

Nabór wniosków ma charakter ciągły i jest prowadzony 
do wyczerpania ustalonego limitu środków (787 200 zł –
32 wnioski).

Nabór jest prowadzony do momentu złożenia 48 wniosków. 

TARR zamieści ogłoszenie o wstrzymaniu naboru. 
Od tego momentu wnioski w wersji elektronicznej są 
przyjmowania przez kolejne 3 dni kalendarzowe, jednak 
nie później niż do daty granicznej przewidzianej dla danej 
rundy.



Nabór wniosków – granty (plan)

Numer konkursu Termin naboru wniosków

1 konkurs listopad/grudzień 2019

2 konkurs marzec 2020



Podsumowanie Konkursu 1 na strategie – stan na 5.09.2019
nabór 25 marca – 7 lipca br.
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Liczba wniosków złożonych w ramach poszczególnych rund
– Konkurs 1 na strategie
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Wanda.Gogulska@tarr.org.pl

tel.: 56 69 95 486

mailto:Wanda.Gogulska@tarr.org.pl

