Planowane terminy szkoleń 
	T y t u ł  s z k o l e n i a
	M i e j s c e 
 s z k o l e n i a
	D a t a  s z k o l e n i a

	Efektywne negocjacje handlowe
w praktyce
	Toruń
	20-21.05.2010
	09-10.03.2011

	
	Bydgoszcz
	23-24.06.2010
	-

	Techniki profesjonalnej sprzedaży i komunikacji z klientem – 5 kroków skutecznej sprzedaży
	Toruń
	09-10.06.2010
	23-24.03.2011

	
	Bydgoszcz
	02-03.09.2010
	-

	Prezentacje handlowe i wywieranie wpływu w procesie sprzedaży
	Toruń
	22-23.09.2010
	06-07.04.2011

	
	Bydgoszcz
	06-07.10.2010
	-

	Sytuacje trudne w sprzedaży
 i obsłudze klienta – 
-skargi, reklamacje, klient – dłużnik
	Toruń
	01-02.12.2010
	18-19.05.2011

	
	Bydgoszcz
	12-13.01.2011
	-

	Telemarketing – sztuka sprzedaży 
przez telefon
	Toruń
	27-28.10.2010
	20-21.04.2011

	
	Bydgoszcz
	17-18.11.2010
	-

	Merchandising, czyli jak zwiększyć sprzedaż produktu w punkcie sprzedaży detalicznej
	Toruń
	26-27.01.2011
	08-09.06.2011

	
	Bydgoszcz
	09-10.02.2011
	-

	Budowa i efektywne kierowanie zespołem handlowym (trening kierowniczy, lider, etapy budowy zespołu)
	Toruń
	05-06.10.2010
	16-17.03.2011

	
	Bydgoszcz
	20-21.10.2010
	-

	System obsługi klienta oraz zarządzanie kluczowymi klientami firmy
	Toruń
	03-04.11.2010
	02-03.03.2011

	
	Bydgoszcz
	05-06.01.2011
	-

	Nowoczesne narzędzia marketingu wspierające menadżera sprzedaży
	Toruń
	25-26.01.2011
	15-16.06.2011

	
	Bydgoszcz
	16-17.02.2011
	-

	 Negocjacje biznesowe dla zaawansowanych
	Toruń
	28-29.09.2010
	13-14.04.2011

	
	Bydgoszcz
	21-22.09.2010
	-

	Jak pozyskać i utrzymać w firmie dobrego handlowca- rekrutacja, motywacja i ocena sił sprzedaży
	Toruń
	29-30.11.2010
	11-12.05.2011

	
	Bydgoszcz
	02-03.02.2011
	-

	Coaching i rozwój
 zespołów handlowych
	Toruń
	07-08.12.2010
	25-26.05.2011

	
	Bydgoszcz
	18-19.01.2011
	-



